


Un rendez-vous annuel incontournable, une réussite exceptionnelle
Participez au Salon 2010... réservez dés maintenant votre stand !

Le Salon de I'lmmobilier Marseille Méditerranée, ler Salon en région, concentré
d’expertise et véritable guichet unique, attire chaque année un public plus
nombreux, sans cesse renouvelé, et particulierement motivé par le désir d’accéder
a la propriété et d’investir.

Plus que jamais, 'immobilier est au centre des débats dans tous les médias.

Les francais révent de devenir propriétaires et sont, de ce fait, de plus en plus
demandeurs d’'informations, de comparatifs et de réponses pour étre accompagnés
dans leur démarche.

85% des visiteurs sont des actifs de 30-60 ans.

Un Salon toujours aussi dynamique et efficace avec la présence de tous les acteurs
du marché méditerranéen :

Promoteurs, constructeurs, agents immobiliers, constructeurs de maisons individuelles,

assureurs, établissements nanciers, gestion de patrimoine, notaires, syndicats L
professionnels, institutions, lotisseurs, architectes, conseils, presse, activités annexes a la 8 000 m? d’exposition
construction, immobilier de loisir... e

La plate-forme commerciale d'affaires en constante expansion pour multiplier vos
contacts et optimiser vos transactions : LE rendez-vous idéal avec vos clients et
prospects.

Le lieu d’échanges et espace de rencontres privilégiés pour gagner en image et en 110 stands
notoriété au cceur du marché pendant 3 jours. e

Une campagne de communication et de promotion exceptionnelle a la hauteur de 182 sociétés exposantes dont

vOs ambitions pour séduire et attirer toujours plus de visiteurs : 00
8 exposants Maroc et Tunisie

Af chage sur Marseille et sa Région (plus de 600 panneaux), Presse spécialisée, Campagne
TV et Radio, Magazine of ciel du Salon, Campagne Web, Invitations adressées a 800 00
clients de la Caisse d’Epargne, Offre promotionnelleSpécial Salon» de la Caisse d’Epargne 25 000 visiteurs
Provence-Alpes-Corse.

Un programme de conférences animées par des experts et des professionnels du
secteur, dresse une vision globale et exhaustive du marché dans la région.

Un accés gratuit au Salon pour l'ensemble des visiteurs an de favoriser leur
immersion totale au caeur du marché pendant 3 jours.

Un Rayonnement Euroméditerranéen, Marseille et sa région, p6le économique
européen en pleine croissance ouvert sur la Méditerranée avec des perspectives de
développement trés ambitieuses.

Depuis 2009, le Salon développe son offre méditerranéenne pour répondre a la
demande croissante des visiteurs souhaitant investir dans les pays du sud (Maroc,
Tunisie...). Un village dédié a ces pays présente les programmes de moyen et haut
standing des leaders de la promotion immobiliere.

Un Plan Média adapté pour mobiliser et accueillir la cible : Af chage, Presse,
Télévision, Marketing Direct, Site Internet, Relations Presse.




Le Salon de 'Immobilier, passage obligé pour la notoriété.
Pleins de contacts, de bons contacts.

Trés beau salon, bonne organisation générale et clients au rendez-vous.

Salon Immo 2009 : le Salon ou tout est bon !

Manifestation incontournable en tant qu’acteur immobilier.
Un Salon a la dimension de la premiere ville du grand sud de la France.

Un rendez-vous incontournable, nous en sommes le plus vieil exposant !
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www.salon-immobilier-marseille.com
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